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LOGICIEL BT COM

| PRESENTATION

BT-COM est un logiciel de gestion commerciale consacre aux activités commerciale et
concue selon les normes Internationales. Il est dédié aux entreprises, commerces, boutiques ou
magasins de vente d’articles, de produits ou de marchandises. Il permet de gerer la gestion
courante de vos ventes et opérations de stocks en toute quietude et dans une simplicité sans
égale.

l CARACTERISTIQUES

Type : client serveur
Version : v.1.3
Interface : responsive design

Extensible

]l DECRIPTION

+ | ES FONCTIONNALITES DE BASES :

«» Module Ventes

v Devis/pro-forma, commande, bon de livraison, facture et avoir
v’ Gestion de la vente par recherche systématique de produit

v" Gestion des remises

v’ Calcul automatique des marges bénéficiaires des ventes

«» Module Gestion des stocks & achats

Gestion des stocks et des achats (seuils d’alertes, stock minimum...)
Réapprovisionnements

Inventaire

Alerte «Stock minimal»

Alerte «Ventes a perte»
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Gestion des transferts vers d’autres points

R/

« Module des Réglements

v Gestion des encours et reglements
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v Reglement partiel, total, multi-factures

v Relevés de comptes, échéanciers des factures
v" Mode de reglement

Module TIERS (Clients/fournisseurs/Prospect)

v’ Gestion des clients, prospects et fournisseurs
Catégorisation en famille des clients, prospects et fournisseurs

Edition du carnet de commande et des commandes non livrées

< N X

Base de données compléte des tiers
v Affectation a un client d’une remise,

Produit/prestations de services

v" Fiche produits
v" Fiche Services

v" Prise en compte des références fournisseurs, produits
v Calcul des prixen HT, TTC

v’ Calcul des prix de vente maximum et minium

v Remises par famille de produit

Module gestion des utilisateurs

v" Gestion des utilisateurs et droits d’accés

v' Gestion de la tracabilité

+ FONCTIONNALITES OPTIONS

% Module WEBVIEW

v Visualisation des opérations sur internet.

B AVANTAGES

Grace a BT-COM vous :

AN N N NN

Plus d’erreur de calcul des montants,

Plus de stress pour la gestion et I’arrét des comptes,

Vous véhiculez une image professionnelle de votre entreprise,

Vous gérez simplement votre activité commerciale (les entrées et sorties),
grace a la gestion des achats, ventes, stocks vous gagnez en productivité,

Vos devis sont automatiquement transférés en factures, vos bons de commande

en bons de livraison,




v Vous visualisez immédiatement la marge réalisée sur chaque sur chaque produit,

v Vous gérez simplement vos stocks (sur-stockage, réapprovisionnement
automatique...),

v Vous gérez efficacement vos remises, soldes et promotions,

v" Vous pilotez vos affaires (état d’avancement, cofits, rentabilité...),

v Nos logiciels sont sur mesure ce qui permet de prendre en compte les spécificités
de votre entreprise,

v Avec une interface simple et conviviale BT-COM est facile d’utilisation.

B Temps de mise ceuvre

Implémentation et déploiement : 2 jours

Formation des administrateurs : 3 jours

B PRIX

Montant HT : 1 500 000 FCFA

IAutres logiciels
Produits similaires Autres produits
BT MASSIS VENTE : logiciel de BT ARCHIVE
gestion des alimentations, boutiques et
espaces de ventes. BT RESTO

CLEVEUR HMS

BT PRO PRIM & SD

BT PRO SUP LMD




